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Wenn der Strom nichts mehr einbringt

Erneuerbare Energien / Wenn sich mit Solarstrom kaum mehr etwas verdienen lasst, miissen Bauern umdenken — Moglichkeiten gibt es.

WINTERTHUR Die Euphorie vergan-
gener Jahre fiir mehr erneuerbare
Energien scheint etwas verflogen.
Strom von béuerlichen Solardachern
und Biogas vom Bauernhof scheinen
kaum mehr nachgefragt beziehungs-
weise werden schlecht vergiitet. Die
BauernZeitung hat mit Simon Bolli
iiber das Thema gesprochen. Er ist
Leiter Vertrieb und Mitglied der Ge-
schiftsleitung bei der Fleco Power
AG (siche Kasten rechts).

Simon Bolli, wie beurteilen Sie

die aktuelle Stimmung in der
Branche?

Simon Bolli: Die Inkraftsetzung des
neuen Energiegesetzes und die da-
mit einhergehende Einfiihrung des
Referenzmarktpreises fiir die Riick-
liefervergiitung haben deutliche Aus-
wirkungen auf die landwirtschaft-
lichen Energieproduzenten. Die
Situation ist insbesondere fiir Solar-
stromproduzenten herausfordernd,
aber die Branche bleibt gewohnt dy-
namisch und passtsich den stetig dn-
dernden Rahmenbedingungen an.

Das heisst?

Mit der Einfiihrung des Referenz-
marktpreises ist die Wirtschaftlich-
keit vieler Photovoltaikanlagen auf
einmal nicht mehr gegeben, zumal
der Uberschussstrom in den Som-
mermonaten mit tiefen Stromprei-
sen, teilweise unter den Gestehungs-
kosten, ins Netz abgegeben werden
muss. Dies fiihrt zu einer rasanten
Entwicklung von Eigenverbrauchslo-
sungen auf den Landwirtschaftsbe-
trieben. Batteriespeichersysteme
konnen dazu beitragen, den Strom-
verbrauch auf dem Betrieb selbst zu
nutzen und dadurch die Wirtschaft-
lichkeit der Photovoltaikanlage zu
erhohen. Entsprechend gross ist ak-
tuell die Nachfrage nach Batterie-
speichern in der Landwirtschaft in
Ergdnzung zur Eigenverbrauchsan-
lage auf dem Dach.

Lohnen sich Batteriespeicher
wirklich?

Damit kann die Stromiiberschuss-
produktion des Tages zwischenge-
speichertund so teurer Nachtstrom-
bezugreduziert werden. Ein weiterer
wirtschaftlicher Vorteil liegt im so-
genannten Peak Shaving. Durch den
gezielten Einsatz des Speichers las-
sen sich teure Lastspitzen im Betrieb
kappen, was die Netzkosten unmit-
telbar senkt.

Batteriespeicher bringen jedoch
immer auch erhebliche Investitions-
kosten mit sich und rechnen sich
wirtschaftlich nur dann, wenn der
Eigenverbrauchsgrad wesentlich ge-
steigert werden kann. Die Dimensi-
onierung sollte in einem gesunden
Verhiltnis zum Eigenverbrauch des
Betriebes stehen. Die Amortisations-
zeit eines Batteriespeichers sollte er-
fahrungsgemiss zehn Jahre nicht
tibersteigen.

PV-Anlagen auf Bauernhofen sind mogllchst auf den Eigenverbrauch auszur\chten Oder der Uberschussstrom kann

wirtschaftlich selbst vermarktet werden. Das Bild zeigt eine Anlage bei Hersberg BL.

Sind auch fiir Regel
gie-Dienstleistungen sinnvoll?

Die Vermarktung der Batterie-Flexi-
bilitat zur Generierung von Zusatzer-
tragen kann die Wirtschaftlichkeit
von Eigenverbrauchsspeichern erho-
hen. Dabei erfolgt die Steuerung des
Speichers vollautomatisch und istim
taglichen Betrieb kaum spiirbar. Die
Batterie optimiert weiterhin primar
den Eigenbedarf vor Ort. Doch
aufgepasst vor einer uniiberlegten
Uberdimensionierung des Batterie-
speichers fiir Regelenergie-Dienst-
leistungen, da sich die entstehenden
Mehrkosten in die Investition erfah-
rur dss in den sel 1 Fdl-
len wirtschaftlich rechnen.

Gibt es weitere Chancen zur
Erhohung der Wirtschaftlichkeit
von Solarstrom?

Die Energieproduzenten miissen
die Einkommensbasis ihrer PVA
zwangsldufig verbreitern und diver-
sifizieren und zusitzliche Markte er-
schliessen. Neben der Erweiterung
des Eigenverbrauchs wird auch die
Umsetzung von Eigenverbrauchsge-
meinschaften stark an Bedeutung
zunehmen. Lokale Elektrizitédtsge-
meinschaften (LEG) bieten der
Landwirtschaft grosse Chancen, ih-
ren «Strom vom Bauernhof» selbst
zu vermarkten und dadurch die
Wertschopfungin den eigenen Han-
den zu behalten.

Sollen Bauern noch neu auf
grosse PV-Anlagen setzen oder
lediglich auf den Eigenverbrauch
fokussieren?

Wie bereits erwdahntist mit der dies-
jahrigen Einfithrung des vierteljahr-

Hat Biogasanlage und mehrere Photovoltaikanlagen: Michael Miiller, Prasident

Okostrom Schweiz und Verwaltungsrat Fleco Power AG.

(Bild Okostrom Schweiz)

lich gemittelten Referenzmarktprei-
ses als Riickspeisevergiitung die
Wirtschaftlichkeit von grossen PVA
mit viel Uberschussproduktion
kaum mehr gegeben. Mit der zu-
kiinftigen Einfithrung von dynami-
schen Einspeisetarifen wird sich
diese Situation noch weiter ver-
schirfen,

Dies wird zur Folge haben, dass die
Riickspeisetarife im Sommerhalb-

(Bild Josef Scherer)

bereits kennen, wissen wir, dass die
Landwirte zum Teil hohe zusitzliche
Ertrége generieren kénnen. Der Zu-
satzertrag fiir Produzenten ergibt
sich aus der Differenz des Energie-
preises fiir Endverbraucher und dem
Riickliefertarif (RMP) fiir den PV-
Strom.

Und der Nutzen fiir die Kunden?
Die Endverbraucher profitieren von

#~ «Energieproduzenten miissen
=%’ die Einkommensbasis ihrer PVA
BN verbreitern und diversifizieren.»

Simon Bolli, Fleco Power AG, Uber die aktuelle Marktlage.

jahr phasenweise gegen null oder gar
ins Negative gehen. Dadurch drohen
den PVA mit Uberschussproduktion,
die zu stiindlichen Strommarktprei-
sen einspeisen miissen, massive Er-
tragseinbussen. Die Erh6hung des Ei-
genverbrauchs ist daher anzustreben
und bietet den grosstmoglichen Ge-
genwert. Alles, was selbst produziert
und gleichzeitig verbraucht wird,
muss nicht teuer vom Netz bezogen
werden.

Anlagen mit einer installierten
Leistung unter 150 kWp sind nach wie
vor gesetzlich durch eine Minimal-
vergiitung vor negativen Preisen ge-
schiitzt.

Was ist sinnvoller, vZEV oder loka-
le Elektrizitatsgemeinschaften?
Virtuelle Zusammenschliisse zum
Eigenverbrauch (vZEV) konnen be-
reits seitletztem Jahr umgesetzt wer-
den. Ein vZEV gilt als erweiterter Ei-
genverbrauch und kann nur mit
Teilnehmern aus der unmittelbaren
Nachbarschaft umgesetzt werden,
die sich hinter demselben Netzan-
schlusspunkt befinden. Eine solche
Erweiterung des Eigenverbrauchs
mitden Nachbarnkann finanziell at-
traktiv sein, ist aus Sicht des Mengen-
potenzials gegeniiber einer LEG je-
doch stark eingeschrankt und in der
administrativen Abwicklung deut-
lich komplexer.

Fiir lokale Elektrizitdtsgemein-
schaften besteht die rechtliche
Grundlage seit dem 1. Januar dieses
Jahres. Da die ersten unserer rund 50
LEG ihren Betrieb erstab dem 1. Ap-
ril aufnehmen konnten, haben wir
aktuell noch wenig Erfahrungswer-
te aus dem laufenden Betrieb. Da wir
die Last- und Produktionsprofile aus
den vorgédngigen Analysen jedoch

einem Abschlag auf das Netznut-
zungsentgeltin Hohe von 40 % respek-
tive 20 %. Somit entsteht fiir beide Sei-
ten eine Win-win-Situation. Wir sind
{iberzeugt, dass LEG zukiinftig einen
wichtigen Stellenwert in der lokalen
Vermarktung von «Strom vom Bau-
ernhof» haben werden.

Ideale Kunden haben ein dhnli-
ches Verbrauchsprofil wie die Pro-
duktionsanlage. Fiir PV-Anlagen also
Kunden, die widhrend des Tages
Strom verbrauchen. Fiir die Bildung
einer LEG geniigt ein einfacher Ge-
sellschaftsvertrag zwischen Strom-
produzenten und -abnehmern.

Wie kann man eine LEG ins

Leben rufen?
Fiirlandwirtschaftliche Stromprodu-
zenten ist es wichtig, die Griindung
ihrer LEG selber voranzutreiben. Sie
miissen «interessante» Kunden fiir
sich gewinnen, bevor andere dies tun.
Das Ziel sollte sein, iiber geeignete
Stromabnehmer einen méglichst ho-
hen Direktlieferanteil fiir den produ-
zierten Strom zu erreichen. Wir un-
terstiitzen Produzenten in Sachen
LEG mitvorgefertigten Geschéftsmo-
dellen, Mustervertrigen und Kom-
munikationshilfsmitteln. Dariiber
hinaus tibernehmen wir alle admi-
nistrativen Aufgaben von der Griin-
dung bis zur digitalen Abwicklung
und Optimierung der Wirtschaftlich-
keit.

Oft hért man von einem
Flexibilitatsmarkt zur Netz-
stabilisierung. Ist das auch

etwas fiir Solarbauern?

Die Moglichkeiten zur Vermarktung
von Flexibilitdt zur Erschliessung zu-
sitzlicher Einnahmequellen sind
vielseitig. Die gingigste Form dieser

Produzentennah
und unabhangig

Die Fleco Power AG mit Sitz in Win-
terthur wurde 2015 gegriindet mit
dem Ziel, die Marktstellung der
dezentralen, erneuerbaren Strompro-
duktion zu stérken und innovative
Vermarktungsmdglichkeiten zu schaf-
fen. Das Unternehmen ist vollstandig
im Besitz von Produzentenorganisati-
onen wie Okostrom Schweiz, MBRso-
lar AG und weitere.
Fleco Power unterstitzt Landwirtin-
nen und Landwirte bei
® Elektrizitatsgemeinschaften: Bera-
tung, Griindung und Abwicklung
von LEG
® Stromvermarktung
® Flexibilitatsvermarktung: Produkti-
onsanlagen / Batterieflexibilitat
©® Beratung: Batteriespeicheroptimie-
rung js

Art der Zusatzvermarktung ist jene
tiber den Regelenergiemarkt. Vor-
aussetzung hierfiir ist ein Markt-
zugang iiber die Einbindung der
Anlage in den Regelpool eines
Dienstleisters wie beispielsweise Fle-
co Power. Mitder Teilnahme von PVA
und Batteriespeicher am Regelener-
giemarkt kénnen je nach Marktsitu-
ation interessante Zusatzertriage er-
wirtschaftet werden. Diese setzen
sich aus zwei Komponenten zusam-
men: zum einen aus der Vergiitung
fiir die Leistungsvorhaltung (das Be-
reitstellen der elektrischen Flexibili-
tdt), zum anderen {iber eine Entschi-
digung fiir die tatsdchlich gelieferte
Regelenergie.

Auf vielen Landwirtschafts-
betrieben gibt es Leistungstarife.
Was konnen Bauern tun, wenn

sie glei | darauf i

sind, dass Heuliifter und Melk-
roboter gleichzeitig laufen?
Zurzeit gibt es wenige Verteilnetzbe-
treiber mit einem Leistungstarif. In
Regionen mit Leistungstarifen kon-
nen Batteriespeicher helfen, Leis-
tungsspitzen zu brechen und Kosten
zu sparen. Eine weitere Moglichkeit
ist, via Energie-Managementsystem
den Verbrauch so zu steuern, dass
moglichst geringe Leistungsspitzen
entstehen und nicht zwingend not-
wendige Verbrauche auf andere Zei-
ten gelegt werden. Aus unserer Sicht
macht eine Verschiebung aller nicht
zwingend notwendigen Verbrauche
auf die Mittagsstunden Sinn. Hier-
zu benotigt es aber eine Analyse
samtlicher Verbrauche des Betriebes
und das Produktionsprofil der PV-
Anlage.

Welche Tipps geben Sie

grundsatzlich interessierten

Landwirten?

Da die Ausgangslage komplex und

sehr individuell ist, sehe ich folgen-

des Vorgehen:

©® LEG/VZEV: Informationen bei
Abwicklungsdienstleistern ein-
holen, etwa: flecopower.ch/leg

© Batteriespeicherlsungen und
Flexibilitdts-Vermarktungsopti-
onen: Informationen bei Dienst-
leistern einholen, beispielswei-
se: flecopower.ch/flex

© Kontaktaufnahme mit Batterie-
lieferanten, beispielsweise
mbrsolar.ch

©® Angebote beim lokalen Netz-
betreiber einholen und priifen

® Entscheid und schrittweise
Umsetzung der sinnvollen
Massnahmen

Interview Josef Scherer



